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Die Energie-Ingenieure DI Werner Erhart und Dr. Ludwig Ems sind die absoluten Profis bei der Errichtung
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Energie und speziell Strom werden
empfindlich teurer - eine Qualitats-
Photovoltaikaniage hilft aus der Kostenfalle

Potec deforrmmesiabis

eines eigenen PV-Kraftwerkes, Bewihrte Partner auch fiir grifite Anlagen in Osterreich.

Langfristig bis 2040 wird der
Stromverbrauch in Osterreich laut
Expertenmeinung steigen - von
aktuell ca. 70 Terrawattstunden
auf 125 bis 180 Terrawattstunden.
Diese Verdoppelung des Strom-
verbrauchs entsteht vor allem
durch die  Umstellung  des
Verkehrs und der Industrie von
fossiler Encrgie auf erncuerbare
Energie. Das bedart den enormen
Ausbau der Erzeugung erneuer
barer Energie in Osterreich, Wind
und Photovoltaik werden dabei
den Hauptanteil schultern. Unter
diesen Voraussetzungen, den ak-
twellen Strompreis-Steigerungen
und den begleitenden Krisen rund
um uns, ist es kein Wunder, wenn
die Entscheider in den Un-
ternchmen und auch der  kleine
Mann” und die ,kleine Frau™ in
Osterreich  intensiv  Ober die
Erzeugung des eigenen Stroms
nachdenken.

Im letzten Interview mit den bei-
den Energie-Ingenieuren Dipl.-
Ing. Wemer Erhart und Dr. Dipl.
Ing. Ludwig Ems haben wir uns
auf die Vorbereitungen zur An-
schaffung  ciner  PV-Anlage
konzentriert. Dieses Mal inter-
essiert uns, welche Tipps und

Ratschlage die beiden fiir den
Kauf geben.

SOJ: Welche Punkte sind bei
der Anschaffung eines PV-
Kraftwerkes zu beriicksichtigen?

Dr. Ems: Wie bei jeder anderen
Kaufentscheidung fiir eine In-
vestition dreht sich alles um drei
Punkte - Kaufpreis, Lieferzeit und
Licferumfang. Dic letzten Jahre
haben besonders aufgezeigt, wie
schnell sich diese drei Punkte bei
Krisen indern kénnen. Innerhalb
von Tagen haben sich Preise und
Licferzeiten verindert. Auch beim
Lieferumfang mussten immer
wieder Anpassungen vorgenom-
men werden. Und es ist kein
Mirchen, dass noch immer PV-
Anlagen - im letzten Juhr bestellt
~ hever noch nicht errichtet wur-
den. Deshalb raten wir vor allem
den Unternehmen und auch den
Privaten, sich die Anschaffung or-
dentlich und konsequent zu uiber-
legen und bei Bedarf Unter-
stitzung anzunehmen

SOJ: Welche Ratschliige gibt
es betreffend Kaufpreis?

DI Erhart: Fir Unternchmen
fihren wir Ausschreibungen zur
Feststellung des Marktpreises fiir

definierte PV-Anlagen durch. Ei-
nerseits werden durch diese Aus-
schreibungen mehrere Projekte
gebiindelt  uwnd  dadurch  die
Einkaufsmengen grofer. Durch
diese  Vorgehensweise  werden
auch die technischen Eigen-
schaften als auch die Lieferzeiten
vertraglich fixiert. Zusammenge-
fasst: Preis. Lieferzeit und tech-
nischer Lieferumfang werden im
Wettbewerb zwischen mehreren
Anbietern fixiert. Aber auch der
Anbieter hat im Falle der Beauf-
tragung wesentliche Vorteile. So
erhiilt er selbst giinstige Einkaufs-

preise  durch  das  hohere
Einkaufsvolumen  und  eine
garantierte  Auslastung  dber
Monate.

SOJ: Gibt es tiber die drei
erwihnten  Punkte  hinaus
wichtige Themen?

DI Erhart: Dic gibt es durchaus.
Z. B._ist sehroft der Besitziibergang
bei Anlieferung auf dic Baustelle
ungekkirt. So stehen unter Umstin-
den mehrere Paletten mit PV-Pa-
neele herum. Sollten diese Uber
Nacht gestohlen werden, dann
kommt ber unklaren Verhiltnissen
sofort die Jammerei, wer fir den
Schaden aufkommen muss. Ist es

der Bauherr oder der Lieferant?
Sollte dies vorher nicht abgeklirnt
worden sein, dann endet es schnell
bei Gericht oder der Bauherr zahlt
die PV-Pancele doppelt.

Dr. Ems: Weitere Themen sind

auf  jeden Fall Garantie-Er-
weiterungen wie z.B. bei Wechsel-
nichter. Diese sind iiblicherweise
auf 3 Jahre ausgestellt, konnen aber
auch aut 10 Jahre ausgeweitet wer-
den. Dies ist gerade bei Wechsel-
richter von Vorteil, weil diese eine
durchschnittliche Lebensdauer von
10 Jahren haben. Sollte so ein Geriit
mnerhalb der Garantiefrist von 10
Jahren auszutauschen sein, dann
stellt der Wechselrichter-Hersteller
das Gerit kostenlos bei (Hinweis:
diec Montage ist dennoch zu
bezahlen). Auch  sind  seridse
Anbieter im Rahmen der Aus-
schreibung  bereit, Hafigarantien
fur die ersten 3 Jahre auszustellen
fur darin definierte und berechtigte
Ausbesserungen. Sollte dies nicht
umgesetzt werden, dann behilt man
das Geld aus der Haftgarantie und
kann die Arbeiten selbst beauftra-
gen.
DI Erhart: Gerade diese er-
wihnten und weitere Zusatzkon-
ditionen werden in der Regel im
Rahmen der Ausschreibung er-
zielt, Damit erreicht der PV-
Bauherr tiber den 1m Wettbewerb
bestimmten Kaufpreis hinaus auf
jeden Fall weitere Absicherungen
als auch technisch einwandfrei
errichtete PV-Kraftwerke,
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